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Vous deacute;sirez valoriser et ceacute;der votre entreprise belge? Ce livre est fait pour vous !Que ce soit seul ou 
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assisteacute; drsquo;un conseiller, voilagrave; un exercice requeacute;rant des connaissances et une expeacute;rience 
sortant du quotidien de lrsquo;'entreprise.Pour vous permettre d'rsquo;aborder avec succegrave;s les enjeux et les 
piegrave;ges potentiels drsquo;'une transaction, cet ouvrage combine une expeacute;rience issue de la pratique agrave; 
de grands principes inheacute;rents aux valorisations et aux opeacute;rations de fusions acquisitions.Ce guide pratique 
dresse un tableau syntheacute;tique drsquo;'une vision eacute;conomique de lrsquo;'entreprise, qui permet de la 
positionner dans son environnement et drsquo;'en quantifier la performance afin d'rsquo;en comprendre le passeacute; 
et de deacute;velopper un plan preacute;visionnel creacute;dible. Le livre preacute;sente en deacute;tail, exemples 
agrave; lrsquo;'appui, plusieurs meacute;thodes de valorisation prospectives (seules indiqueacute;es dans une optique 
de transfert) : les multiples boursiers, les multiples de fusions acquisitions, les dividendes futurs actualiseacute;s et les 
cash flows libres futurs actualiseacute;s.L'rsquo;ouvrage analyse eacute;galement les motivations agrave; priori 
antagonistes des diffeacute;rents acteurs en preacute;sence, ainsi que les modes drsquo;'organisation possibles du 
processus de cession et ses eacute;tapes cleacute;s, de la structuration de l'rsquo;information agrave; la 
neacute;gociation en passant par la gestion de la confidentialiteacute;, le choix des candidats ou la comparabiliteacute; 
des offres reccedil;ues.Agissez en connaissance de cause pour valoriser et ceacute;der votre entreprise !


