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Um bestimmte Anstrengungen zum Vertriebserfolg einer Systematik zu unterziehen, werden Ihnen in dem 
Vertriebscontrolling eBook messbare Schluuml;sselfaktoren dargestellt, mit dem Sie das Vertriebsgeschehen 
uuml;berwachem kouml;nnen. Sie lernen die Methoden und Techniken zur Steuerung der Vertriebsaktivitauml;ten und 
Absicherung der Rentabilitauml;t in den Absatzgebieten, bei den Produkten und Kunden kennen. Mit diesem 
Controlling eBook profitieren Sie von den Inhalten erfolgreicher Managementtrainings und Umsetzungsberatungen 
aus namhaften Unternehmen fuuml;r Ihren Karriereschub. Der Autor verwendet hierbei eine allgemein 
verstauml;ndliche Ausdrucksweise, um die komplexen Sachverhalte anschaulich darzustellen. Dieses eBook wurde 
eigens fuuml;r die Displaydarstellung ausgerichtet (optimierte Darstellung von Text und Grafiken).


