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welches sich auf zwei Sauml;ulen stuuml;tzt. Zum einen den Vertrieb von Produkten aus dem Bereich der Mess-, 
Steuerungs- und Automatisierungstechnik und zum anderen die Louml;sung von kundenspezifischen Anforderungen 
in eben diesem Hochtechniksektor in Form von Systemlouml;sungen. Beide Unternehmensbereiche sind 
zusauml;tzlich in Produktbereiche zum einen, und in Projekte zum anderen eingeteilt. Bedingt durch das nunmehr 16-
jauml;hrige Bestehen des Unternehmens und dem stetigen Wachstum, ist die xxx ein etablierter Marktteilnehmer. 
Ruuml;ckblickend betrachtet hat sich die xxx in den letzten Jahren in einem Maszlig;e vergrouml;szlig;ert, dass auch 
hier das Controlling eine immer grouml;szlig;er werdende Notwendigkeit besitzt. Derzeit vollzieht sich der Ausbau 
dessen innerhalb der beiden Sauml;ulen der Firma. Ziel dieses Praxissemesters ist es, den Mitarbeitern der xxx Daten 
des kaufmauml;nnischen Geschehens in einer aufbereiteten und ansprechenden Form zur Verfuuml;gung zu stellen, 
mit denen sie selbststauml;ndig die Kosten, die in ihrem Aufgabenfeld entstandenen sind, ermitteln kouml;nnen und 
auf Basis dieser Information weitere Aktivitauml;ten planen kouml;nnen. Dabei steht die Einhaltung des Budgets, 
welches von der Geschauml;ftsleitung bereitgestellt wird, im Vordergrund. Jeder Mitarbeiter soll wouml;chentlich die 
Mouml;glichkeit haben, einen Vergleich zwischen bisher angefallenen Kosten und der Erreichung seines 
vorgegebenen Budgets zu starten. Die Schwierigkeit besteht darin, dass die zwei Geschauml;ftsbereiche 
unterschiedliche Beduuml;rfnisse an die Funktion stellen. Spielt der Zeitfaktor im Projektbereich eine recht groszlig;e 
Rolle, ist dieser im Vertriebsbereich eher untergeordnet. Auf Grund dieser Komplexitauml;t wird der Projektbereich 
irrelevant in dieser Praxisarbeit sein.


